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Den Blog als Umsatz Booster gezielt für Deine KPIs einsetzen



Lege die Ziel-KPIs für Deinen Blogbeitrag fest.

Die ersten Schritte 
B l o g  a l s  U m s a t z - B o o s t e r  e i n s e t z e n

Recherchiere ein Keyword mit hohem 
Suchvolumen und passender Suchintention.

Nutze für Deine Headline eine Long-Tail-
Phrase.



z.B. Unique User, Klicks, Leads oder Sales

Ziel KPI
B l o g  a l s  U m s a t z - B o o s t e r  e i n s e t z e n

Bestenfalls nur ein Ziel  

Sichtbar im Blog: z.B. Bild, Kontaktformular 
oder Produkte mit Kaufoption mit Call-to-
Action



Gib Deine Keyword-Idee im Tool ein.

Keyword-Recherche und 
Power-Begriffe

B l o g  a l s  U m s a t z - B o o s t e r  e i n s e t z e n

Verknüpfe zwei bis drei Ergebnisse zu einer 
Headline und erhöhe die Chancen auf 
wichtige Rankings.

Schmücke die Headline mit einem Power-
Begriff.



Keyword-Recherche: Zahnimplantat

Zahnimplantat + Schmerzen oder Kosten + 
„Soforthilfe“ oder „Ersparnis“

Soforthilfe bei Zahnimplantat Schmerzen
Ersparnis bei den Zahnimplantat Kosten  

Quelle: SISTRIX



5 TIPPS,
die Deinen Blog zum Umsatz-

Booster machen können



CONTENT IS KING.
Biete einen guten und strukturierten Content an, 

der den Besucher*innen einen Mehrwert bietet.



• Strukturiere Deinen Beitrag anhand von H-
Überschriften.

• Verwende Screenshots, Bilder, Bullet-
Points und Tabellen.

• Untermauere Deinen Beitrag mit Zahlen und 
Fakten.

• How-to-Anleitungen funktionieren gut.

• Schreibe für den User: Diese Signale sind 
relevant für die Suchmaschinen.

• Ziele: Verweildauer erhöhen und Klick auf 
den Call-to-Action.



Content-Briefing:
Struktur des Beitrages durch Headlines

Synonym: ZahnimplantationFokus Keyword: Zahnimplantate

• Überlade Deine Headlines nicht 
mit dem Fokus-Keyword.

• Nutze Keywords auf natürliche 
Art und Weise innerhalb des 
Fließtextes.

• Arbeite mit Fragen und 
Antworten.

H1

H2

H3

H3

H3

Quelle: SISTRIX Content Assistant AI



Länge von: 502 Wörter Länge bis: 1.901 Wörter

Content-Länge

Quelle: SISTRIX Content Assistant AI



SEO IST EIN MUSS.
Bei jedem Blogbeitrag sollten bestimmte SEO-Maßnahmen 
unbedingt umgesetzt werden.



SEO-Basics sind relevant. 

• Keyword im Title & der Description, der 
Headline und der H1-Überschrift nutzen

• WDF*IDF (Termfrequenz in Bezug auf 
den gesamten Website Content)

• Bilder: Alt-Tag, Dateiname, Titel und 
Beschreibung

• Content-Länge: Mittelwert finden

• Verlinkungen: intern und extern



Ideen zu H-Überschriften

Welche Keywords und FAQs nutzen die Wettbewerber?

Fragen zur 
Suchintention

Empfehlung zur 
Termfrequenz



CTA RICHTIG NUTZEN FÜR 
EINE GUTE CTR.
Du brauchst den Call-to-Action an mehreren Stellen. 
Der richtige CTA kann deine CTR erhöhen*.

*MarketingSherpa: Call-to-action optimization: 132% increase in clickthrough from changing four simple words(2018/02/14)
https://www.proquest.com/blogs-podcasts-websites/marketingsherpa-call-action-optimization-132/docview/2001919124/se-2 



Direkte Kundengewinnung über 
Deinen Blog.

• Binde einen Call-to-Action in den 
Meta-Tags ein.

• Nutze ein Bild, einen Button oder 
direkte Produkte zum Kauf prominent 
in Deinem Blog.

• Hilf Deinen User*innen mit einem Call-
to-Action bei der Kaufentscheidung.



Die Leser*innen gelangen direkt über das Snippet
auf den Blog und haben die Möglichkeit Produkte 
zu kaufen.



MESSE & OPTIMIERE  
DEINE BLOGBEITRÄGE 
REGELMÄßIG.
Durch regelmäßige Optimierungen kannst Du eine 
deutliche Steigerung Deiner KPIs erreichen. 



• Messe die Rankings deiner Blog-URL.

• Überprüfe die CTR und verändere den 
CTA Deiner Meta-Tags.

• Wie gut konvertiert Dein Beitrag?

• Optimiere Deinen Content und Deine 
Snippets solange, bis Du Deine Ziele 
erreichst.

• Es lohnt sich Beiträge, die Deine KPIs 
steigern einmal pro Jahr zu aktualisieren.

Performance beurteilen & 
verbessern.



KONTAKT MIT KOSTENLOSEM 
ANGEBOT.
Biete Deinen Usern eine bestimmte kostenfreie Dienstleistung 
oder eine interessante Rabattaktion an, damit er zum Klick auf 
das Kontaktformular bereit ist.



Conversion erzielen.

• Kostenloser Kurzcheck

• Interessanter Rabatt

• Besondere limitierte Leistung oder Produkt

• Mehrwert-Versprechen = Vorteil oder 
Eigenschaft Deiner Produkte oder Services



FAZIT:
1. Recherchiere Keywords, die Deine KPIs bedienen.
2. Plane Deine Beiträge im Voraus für 1 Jahr.
3. Erstelle für jeden Beitrag ein Briefing und eine Struktur.
4. Nutze KI-Tools wie z.B. den AI-Assistenten um Zeit zu sparen.
5. Schreibe nicht den kompletten Beitrag mit einem KI-Tool.
6. Optimiere SEO-Details und Deine Snippets sorgfältig.
7. Binde den passenden CTA im Blogbeitrag ein, der direkt zum Sales führt. 



Dirk Schiff

LinkedIn

dischiff

E-Mail

dschiff@AnalyticaA.com

» Die Strategie von heute 
kann morgen längst von 
gestern sein! «


